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VERTRIEBSPROFI
DIREKTMARKETING

Das Unternehmen: Als erfolgreiches, mitteistandisches Industrieunternehmen mit verschiede-
nen Geschéaftsbereichen beschaftigen wir rund 450 Mitarbeiter. Unseren Produktbereich Werbe-
artikel, den wir als Profitcenter im siidwestdeutschen Raum fiihren, sollen Sie in naher Zukunft
massiv ausbauen. »

Ihr Profil: Sie im Alter von ca. 30-40 Jahren verfuigen auf der Basis einer soliden kaufmannischen
Ausbildung Uber umfangreiche Berufspraxis vorzugsweise im Vertrieb Gber Mailings und Tele-
fonmarketing, Ein- bzw. Verkauf von Werbemitteln oder in artverwandten Branchen. Die Aufgabe
erfordert eine unternehmerisch gepragte Persdnlichkeit, die das sichere Gespiir fiir Marktbe-
dirfnisse sowie aufkommende Trends besitzt, die Kreativitat und Innovationsfreudigkeit mit
Realitatssinn und Erfolgsorientierung verbindet. Sie sind gewohnt, Eigeninitiative zu entwickeln,
und zeichrien sich durch Systematik, Ausdauer, konsequente Zielverfolgung sowie konziliantes
Verhandlungsgeschick auf unterschiedlichen Ebenen aus.

Die Aufgabe: Sie werden den genannten Produktbereich ertragsverantwortlich fiihren. Zu lhren
Aufgaben gehdren die Entwicklung von Konzepten sowie die Sicherstellung der operativen
Umsetzung, die Akquisition von wichtigen Schitsselkunden im Handel wie auch in der Industrie.
Sie optimieren laufend die Mailing- und Telekommunikationsaktivitéten, entwickeln intelligente
Methoden der Adressenverdichtung und fiihren acht Mitarbeiter.

thre Bewerbung richten Sie bitte an die Unternehmensberatung DreBen, die Ihnen auch zur
telefonischen Vorabinformation zur Verfugung steht. Haid-und-Neu-Str.1, 76131 Karlsruhe,
Tel. 0721/694001. ‘ ,

Bernd Drel3en Consultants




